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Zerstorungskrafte intelligent lenken

Demarec Demolition and Recycling Equipment BV liefert multi-
funktionale Werkzeuge fiir Bagger, die Schrott zerschneiden und
Bauwerke abreifien. Ein junges Fiihrungsteam hat das Unterneh-
men mit zahlreichen Innovationen innerhalb von drei Jahren auf
Erfolgskurs gebracht. Auch mit den jiingsten Produkt-Highlights
setzt Demarec technologisch neue Standards und expandiert mit

Das innovative Unterneh-
men kann in mehrfacher
Hinsicht als junge und trotz-
dem erfahrene Firma be-
zeichnet werden. 2001 wurde
Demarec von CEO Marcel
Vening (Marketing Sales Di-
rector) und Ruud de Gier
(Research and Development
Director) gegriindet. Die nie-
derlandische Firma liefert
Werkzeuge fir Bagger von
1,5 bis 70 t, die berall dort

einer ausgebauten Vertriebsstruktur weiter.

zum Einsatz kommen, wo
Schrott bewegt und Bau-
werke abgerissen werden.
Transportgerechtes Zerklei-
nern und sortenreines Tren-
nen von Baustoffen gehort
zu den Standards moderner
Abbrucharbeiten, rohe Ge-
walt ist heutzutage nicht im
Spiel. Ener kommt es darauf
an, gewaltige Kréfte zielge-
richtet zu lenken und Werk-
zeuge So zu Konstruieren,
dass sie enormen Beanspru-
chungen maoglichst lange
standhalten.

Hier liegt der Erfahrungs-
reichtum der Unternehmens-
griinder. Denn beide waren
zuvor beim niederlandischen
Unternehmen Verachtert an-
gestellt, das schon in den
90er Jahren neue MaBstabe
in der Branche setzte. Mar-
cel Vening war zustandig fiir
den Verkauf in Holland und
Ruud de Gier technischer
Entwickler. , 7998 wurde
Verachtert an Caterpillar
verkauft. Von da an war es
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Die Unternehmens-
griinder und ihr
Erfolgsprodukt

der ersten Stunde:

Ruud de Gier
(rechts) und
Marcel Vening

nur ein kurzer Weg, unser
beider Wissen zusammen-
zufiihren und eine eigene
Firma zu griinden*, erinnert
sich Marcel Vening. In der
Startphase unterstiitzte sie
zundchst noch Toon van Ge-
nigsten, der 2003 aus der
Firma ausstieg.

Ende 2003 gewann der in-
zwischen florierende Betrieb
jedoch einen alten Bekann-
ten als neuen Partner: Ton
Verachtert. Der ehemalige
Arbeitgeber der jungen Un-
ternehmer war inzwischen
als Berater in vielen Industri-
en tatig und erkannte das

Zukunftspotenzial von De-
marec. Ton Verachtert ist zu
einem Drittel Gesellschafter
von Demarec. ,Fir uns
war die Firmengriindung ein
kalkulierbares Risiko. Ton
Verachtert beeindruckte die
Tatsache, dass wir innerhalb
von drei Jahren mit zwolf
Mitarbeitern in einer hart
umkémpften Branche einen
Umsatz von 3,5 Millionen
Euro realisiert haben®, be-
richtet Marcel Vening.

Bereits mit dem ersten
Produkt — den Abbruch- und
Sortiergreifern der DRG-
Serie — betrat Demarec
technologisches Neuland.
Die Greifer haben im Ver-
gleich zu herkdbmmlichen
Produkten eine um 100 Pro-
zent hohere Standzeit. Mog-
lich machen dies Konstrukti-
onsmerkmale wie die Delta
Box als in sich starre Trager-
einheit, gewichtsreduzie-
rende gelochte Seitenbleche
und gegen Staub abgedich-
tete Drehpunkte.
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Auch im Bereich der Pul-
verizer ging Demarec neue
Wege. Ublicherweise wer-
den Greifwerkzeuge anderer
Hersteller, durch das zeit-
raubende Aufschweien von
VerschleiBteilen revitalisiert.
Am Demarec-Pulverizer hin-
gegen konnen binnen einer
Stunde spezielle Beanspru-
chungsteile an den kritischen
Punkten angeschraubt. wer-
den. Der Pulverizer ist in
einer starren und einer um
360 Grad drehbaren Version
erhaltlich.

Aufsehen erregte Demarec
auf der Bauma 2004 mit der
Weltpremiere des Multi-
Quick-Prozessors  (MQP).
Anstatt fiir die verschiede-
nen Zwecke das komplette
Werkzeug personalaufwan-
dig am Bagger an- und ab-
zubauen, erlaubt der MQP
einen schnellen Wechsel
binnen zehn Minuten. ,Die
Grundeinheit, das Joch,
bleibt am Trdgergerat mon-
tiert. Lediglich die jeweils




bendtigten Werkzeuge wer-
den ausgetauscht. Die daftir
notwendigen Verbindungen
(Drehbolzen) werden einge-
klinkt und hydraulisch ver-
riegelt”, erlautert Marcel
Vening. So verwandelt sich
ein Pulverizer fiir Beton in
eine Schrottschere und um-
gekehrt oder in eine Kombi-
schere zum Schneiden von
Stahl und Beton.

Die Neuentwicklung De-
maPower-System ist eines
der schnellsten Systeme auf
dem Markt. Das Zylinder-im-
Zylinder-Prinzip vereinfacht
die hydraulische Anlage und
erhoht die Kraft und die
Schnelligkeit der Werkzeuge
um 20 Prozent. Ein Eilgang-
ventil, das in beiden Rich-
tungen arbeitet, lasst das
Werkzeug in zwei Sekunden
schlieBen. Die Produktneu-
heit DemaLog-System er-
fasst den Oldruck, die Tem-
peratur und die Betriebs-
stunden des Abbruchwerk-
zeuges. Die Daten konnen
eingelesen und weiterbear-
beitet werden. So lassen
sich anfallende Wartungsar-
beiten friihzeitig erkennen
und unvorhergesehene Ma-
schinenstillstande vermeiden.

Kurze Entscheidungswege
und die Personlichkeit der
Geschaftspartner prégen die

Unternehmenskultur ~ von
Demarec: ,Ruud de Gier ist
seit liber 20 Jahren als Kon-
Strukteur in der Branche
bekannt. Es gibt drei Inge-
nieure weltweit, die in der
Branche etwas darstellen.
Und davon ist Ruud einer*,
lobt Marcel Vening seinen
Kompagnon. Marcel Vening
selbst, seit 15 Jahren im Ver-
kauf und in der Entwicklung
tatig, braucht sein profes-
sionelles Wissen auch nicht
zu verstecken. Gemeinsam
realisieren die beiden Fir-
mengriinder eine klare Ge-
schaftspolitik: , Wir wollen
der Abbruch- und Recycling-
industrie die bestmaglichen
Werkzeuge zur Verfiigung
stellen. Unsere Produkte sind
immer komplette Neukon-
struktionen. Preislich sind
sie im mittleren Segment
und bei den Standzeiten im
oberen Bereich angesiedelt.
Das ist Grundlage unserer
Firma: Qualitdt und Standfe-
stigkeit”, unterstreicht Mar-
cel Vening.

Fachmessen, Pressearbeit,
Online-Kommunikation uber
Newsletter, Internetauftritt
sowie das Sponsoring im
Motorsport steigern den Be-
kanntheitsgrad Demarec.
Der Vertrieb wird in Holland
direkt (ber zwei Vertreter

und im Export (iber Koope-
rationen mit Handlern in
Belgien, Schweiz, Frankreich
und Osterreich abgewickelt.
Im Aufbau sind USA- und
Osteuropa-Kontakte. Deut-
scher Vertriebspartner ist die
Steck GmbH in Neu-Ulm.
Hier konnen Demarec-Sy-
steme auch gemietet und so
getestet werden.

Die Zukunft hat Marcel
Vening klar vor Augen: , Wir
sind sehr selbstkritisch und
wollen das Programm weiter
ausbauen. Das Ziel ist, neue
Verfahren im Abbruch zu
entwickeln. “ [ |
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Demolition and Recycling
Equipment BV
Den Hoek 10
NL-5845 EIl St. Anthonis
www.demarec.com
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